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00:00
Speaker 1
Работаем. 

00:03
Speaker 2
Глобальная тема. Готовим основные вехи для договора по М-10 с целью либо корректировки по условию договора, либо добавления в текущую форму договора позиций, которые для нас крайне важны. и разворачивать сутевую часть, которых мы будем позже. В рамках подготовки договора у нас есть шаблон договора от заказчика, формулировки которого нас в большей части не устраивает. Таким образом, для того, чтобы он нас устраивал, нам необходимо подготовить протокол разногласий, который будет являться комплексным документом, корректирующим договор. Первая позиция. Есть тезис о том, что объемы работ, которые зафиксированы ценовой таблицей, которые потенциально влажатся в договор в виде ведомости объемов работ и стоимости их, не идеальны на сегодняшний день, в связи с тем, что, вероятно, часть работ может из этого объема быть исключена в дальнейшем по причине того, что либо она стала неактуальной, либо она уже выполнена в рамках других проектов завода. 

01:37
Speaker 2
Соответственно, мы для себя ставим задачу по выверке этих объемов, но относительно договора на данном этапе на тайной этапе его заключения мы договор и ведомость соответствующий работ не трогаем оставляем ее в базовом формате таком каком она прошла на конкурсе но заметка. 

01:57
Speaker 1
есть мы должны проанализировать договор на предмет отсутствия блоков юридических и обусловленных договором по быстрому изменению внесению исключению то есть Сейчас мы просто как идею тогда это фиксируем, что мы по тексту с тобой должны найти факторы, механизм. 

02:26
Speaker 2
Механизм, совершенно верно. Вот прям с языка снял. Механизм корректировки объемов и стоимости, который нам в дальнейшем позволит это делать без лишнего голова. В общем понятно, да. Так, а ставить куда? Следующий пункт. Мы сейчас проговариваем то, что у меня уже сформулировано в документе. Следующий пункт. Это методика приемки рабочей документации производства работы. Она включает в себя входной контроль. Она должна включать в себя методику внесения изменений в рабочую документацию при обнаружении ошибок. И также она должна хотя бы рамочно документации в связи с оптимизацией проектных решений у нас этот механизм должен быть и он должен быть описан значит также здесь у нас должна фигурировать история тщательно описанная с публикации этих изменений ну то бишь под публикации я подразумеваю их валидацию да то есть какого момента эти изменения считаются принятыми Это маленький штрих, но он, на мой взгляд, важен. 

03:46
Speaker 1
Какой ты РД имеешь ввиду в методике приёма? 

03:48
Speaker 2
Тот самый РД, который нам будут передавать в производство работ. 

03:52
Speaker 1
А что, тебе дадут этот РД в производство работ, ты со штампом, ничего не глядя, всё, ты пойдёшь, напишешь замечание. 

04:04
Speaker 2
Так это и есть элемент входного контроля. 

04:06
Speaker 1
Тебе скажут, а куда ты на конкурсе смотрел? Факт заключения договора, как правило, означает, что у тебя претензий к РД нет. И там, скорее всего, так написано. 

04:21
Speaker 2
Так я об этом и говорил. Чтобы это не стало вот таким вот диалогом тупым, нам необходимо прописать в договоре механизм входного контроля документации. 

04:35
Speaker 1
Тогда не так. Не входной контроль, Мы провели. Видим в проекте кучу замечаний. Значит, у нас в договоре наверняка есть что-нибудь на тему, что если подрядчик подписал этот договор, то он, значит, подтверждает, что РД им проанализировано, у них замечаний никаких нету. Вот. Значит, Влад, сейчас я знаешь, что сделаю? Секундочку. 

05:05
Speaker 2
Ты мне не прислал, да, ничего? 

05:06
Speaker 1
Я сейчас ноутбук LM открою, у меня уже есть еще ноутбук LM. Вот. Ну, я сейчас его спрошу прям. Такие. 

05:14
Speaker 2
у меня тоже есть. 

05:15
Speaker 1
Такие тоже есть. 

05:16
Speaker 2
Я, правда, не помню, есть ли там договор. 

05:19
Speaker 1
Короче, можно сразу. Смотри-ка, это совещание нового времени. Мы сейчас будем работать вместе с искусственным интеллектом. 

05:33
Speaker 2
Видишь, у меня договор не подгружен сюда. 

05:37
Speaker 1
А еще, знаешь, мы можем сейчас тобой себе подсадить голосового третьего, это Джимми Най, у которого ссылка на ноутбук ЛМ, и он будет голосом отвечать, что есть, а что нет. 

06:12
Speaker 2
Есть у меня образец. Я образец нашел с конкурсной документацией. Сейчас я добавлю его в источники. 

06:59
Speaker 1
Так, Сарян, ты мне ничего не сказал, да? Не надо пересылать, в смысле. Нашел-то? 

07:06
Speaker 2
Протокол разногласий только, прикинь. 

07:09
Speaker 1
Сейчас. 

07:10
Speaker 2
Так, все, договор подряд у меня загружен. Возвращаясь, я бы хотел прогнать сначала то, что есть, а потом уже двигаться дальше, чтобы потом уже не возвращаться к этим пунктам. Итак, вопрос. Что у нас на сейчас предусмотрено договором в части рабочей документации в принципе? Задаем вопрос ноутбуку LM. 

08:10
Speaker 1
Какие. 

08:16
Speaker 2
тезисы в проекте договора обозначены в части рабочей либо проектной документации? 

08:48
Speaker 1
Что у нас сказано в договоре по поводу ответственности подрядчика по входному контролю проектной документации и приемке рисков в части ошибок, которые в ней могут содержаться? 

09:05
Speaker 2
Значит, ответ, который я сейчас получил в проекте договора подряда на основании образца и сопутствующего технического задания. Молодец, ТЗ подтянул. В отношении проектной рабочей документации зафиксированы следующие ключевые тезисы. Первое. Проектная документация определяется расширенно. Она включает в себя проект капитального ремонта, технический проект, рабочую документацию, технические условия и иные документы, необходимые для выполнения работы. Техническая документация выделяется как отдельный комплект разрешительных документов, определяющих объем работы. Полные перечни передаваемой документации фиксируются в приложении 1.1 к договору. Подтверждение получения. Подрядчик при подписании договора подтверждает, что вся необходимая ПД, РД и иные исходные данные, переданные ему заказчиком, в полном объеме. Подрядчик лишается права ссылаться на отсутствие документации как на основание для увеличения сроков или цены работ в будущем. Согласно техзаданию, подрядчик обязан до начала работы выполнить входной контроль, переданный РД, включая проверку соответствия чертежей, ведомости, объемов работ. Все работы должны выполняться в строгом соответствии с ПДРД. Любое отклонение считается нарушением условий договора. 

10:18
Speaker 2
Порядок внесения изменений. Если заказчик изменяет ПДРД и это ведет к увеличению объема работ, более чем на 10% стороны подписывают дополнительное соглашение. Подрядчик обязан письменно уведомить заказчика о необходимости доп. работ из-за изменений в документации в течение трех рабочих дней, иначе он теряет право требовать увеличения стоимости. 

10:39
Speaker 1
Это что за бред по поводу 10% от первоначального? 

10:43
Speaker 2
Типовое. Значит, а еще знаешь какая история? Это все привязано к увеличению объема работ. А как ты можешь вычислить объем работы? Увеличение объема работы? Это речь не про деньги. 

11:05
Speaker 1
А вот у меня было там 100 квадратных метров, а у меня есть 105. 

11:11
Speaker 2
Осталось 109. И это за твой счет, да. Ну вот да, это типовое требование ТМХ договора. Прикол. Так, согласование РД. Если законодательство требует согласования разрабатываемой РД, подрядчик выполняет эти действия самостоятельно. Официальные платежи компенсирует заказчик, а услуги по согласованию уже включены в цены договора. 

11:39
Speaker 1
Ну всё, мы с тобой... Вот я тоже уже получил ответ, это не соосное. Значит, давай мы с тобой тогда констатируем. Подтверждение полноты и достаточности проектной документации То есть, когда мы подписываем договор, признаем, что вся необходимая проектно-техническая документация, а также исходные данные, переданные заказчиком, они все в полном объеме. Значит, этот пункт надо изменить или исключить. Мы за полноту проектной документации, не являясь ее автором, отвечать не можем. 

12:18
Speaker 2
Да, здесь еще один есть нюанс. при касающейся согласования отступления от проекта. Это очень важно, я сейчас объясню почему. Звучит это следующим образом. Все исполнительные схемы, отражающие отступление от ПД, должны быть согласованы с проектной организацией, автором проекта. То есть таким образом у нас в рамках реализации договора появляются третьи лица, с которыми мы должны согласовывать какие-то наши шаги. Ну, на мой взгляд, на этом месте должна быть не проектная организация, а техзаказчик. 

12:55
Speaker 1
Как минимум. Значит, у нас идеальная конструкция, которую мы уже видели. Мы по поводу согласований, в первую очередь, консультируемся с эксплуатацией, согласовываем у техзака и согласовываем это у авторского надзора, который являемся мы же авторский надзор с проектировщиком как таковым мы не взаимодействуем потому что если мы начнем взаимодействовать с проектировщиком это будет просто как бы фолл потому что проектировщик у нас известно кто ну таким образом. 

13:43
Speaker 2
у нас появляется необходимость в наличии некого проектного института, который нам будет разрабатывать и утверждать и доказывать технические решения. 

14:00
Speaker 1
Нескольких проектировщиков, да? У нас с тобой разговор этот уже был по поводу, значит, как мы это делали на МВМ и там роли Мишинских ребят, да, или не роли. Мы с тобой порешили, что когда мы к этому делу придем, мы с тобой поймем, может быть, кого-то. Ну, нам нужны люди, которые будут реализовывать наши идеи с точки зрения подтверждения, что они лезут по нормам, правильно? И второе, что они соответствуют каким-то расчетам, не знаю, понесет, не понесет. Какая? 

14:48
Speaker 2
Значит, если на том же МВМе у нас не было проблем с собственным ведением авторского надзора, потому что мы были проектировщики, ну и кому как не нам, да, как говорится, и это никого не смущало, даже то, что мы работали в связке один и тот же подрядчик и проектировщик, да, и авторский надзор тоже мы, значит, и есть мы будем за семерок. Вот. Здесь может быть определенная коллизия. Я не знаю, можно ли брать договорная работа по авторскому отзору с независимым лицом который еще является подрядчиком не факт еще. 

15:30
Speaker 1
раз я призываю тебя не задаваться этими вопросами я тебе говорю что такова цель если так с нами нельзя будет заключить то нам нужно будет привести независимое юридическое лицо с кем можно будет заключить Точно, 

15:47
Speaker 2
я сейчас как раз языка снял. Нам надо подумать о том, чтобы рекомендовать заводу проектную организацию, которая охватит все разделы проекта, всех проектировщиков, всего этого зоопарка, подгребет это все под себя и по договору авторского надзора будет этот надзор осуществлять. Но это будет отдельный договор между колонной и этим лицом, и мы тут У Шелрока есть проект на СРО? Сделаем. 

16:24
Speaker 1
Вообще не проблема. 

16:28
Speaker 2
Шелрока она и так у нас будет везде фигурировать, как субподрядчик. 

16:35
Speaker 1
Это Шилова в мешке. 

16:38
Speaker 2
Да я понимаю, что Шилова, но надо соблюсти политэс определенный, мне кажется, тоже. 

16:43
Speaker 1
Ты сейчас про что? Дальше. Идея какая? 

16:50
Speaker 2
офилированную компанию нам а-ля мишин заводим ее. 

16:56
Speaker 1
на завод с этим все понятно про договор мы с тобой про полноту проектной документации начали закончили схематозом авторского так точно. 

17:07
Speaker 2
давай вернемся обратно значит давай тогда по порядку входной контроль я считаю что текущие условия договора Невозможно. Я не, как говорится, не бабушка Ванга. Я не знаю, что будет происходить в процессе производства работы. Это никто не знает. 

17:31
Speaker 1
Нет, смотри, надо еще раз. Как мы можем собой, не являясь проектировщиком, проконтролировать наличие полноты выдаваемой проектной документации? Полноты относительно чего? Написано в договоре, что мы подтверждаем полноту. Первый тезис. Полнота и достаточность. 

18:05
Speaker 2
Полнота и достаточность это наличие всех соответствующих томов рабочей документации относительно разделов той же ценовой таблицей. То есть если у тебя есть в ценовой таблице раздел шинопровод, у тебя на этот раздел должен быть РД. А вот если у тебя есть какой-то раздел прикручивания пластмассовых цветов, значит ценовой таблицы, а рабочей документации у тебя на эти цветы нету, то это не полнота. 

18:37
Speaker 1
Но ты должен тогда просигналить до подписания договора об отсутствии. Как только ты поставил подпись, все у тебя в порядке. 

18:46
Speaker 2
Допустим, в данном случае неполнотой может быть, как у нас получилось, сбитый файл ПОСа. По поломам 10. Вот если нам такой документ дадут, то это неполнота. 

18:57
Speaker 1
Давай в реальной жизни. Сейчас мы с тобой подписали контракт, потом выяснили, что какого-то раздела нет. Что будет происходить? В реальной жизни что будет происходить? Технический заказчик обратится в КДС на основании договора. КДС будет разминать ММУ сколько-то недель, и мы будем все ждать. Правильно? 

19:22
Speaker 2
Да. 

19:24
Speaker 1
Ну так же будет? 

19:25
Speaker 2
Да. 

19:25
Speaker 1
Никто же не будет говорить это, блядь. Вы подписали договор, блядь, теперь вы за КДС будете. 

19:30
Speaker 2
Да, и в самом худшем случае работа будет поставлена на долгую паузу. Вообще, в принципе. Потому что у их выполнения нет основания. А именно рабочая документация. 

19:40
Speaker 1
Да, поэтому надо максимально максимально убрать КДС из цепочки согласования. 

19:54
Speaker 2
Че, я и говорю. Да. 

19:56
Speaker 1
Все так. Хорошо. Мы, таким образом, полноту и достаточность как-то может подтвердить. 

20:03
Speaker 2
Да. 

20:04
Speaker 1
На самом деле. 

20:05
Speaker 2
Сейчас уже она очевидна, что это полнота, да, она нормальная. 

20:08
Speaker 1
Вот. 

20:09
Speaker 2
У нас там все разделали. 

20:09
Speaker 1
Ну, то есть мы здесь цепляться не будем. 

20:12
Speaker 2
Нет. Вот. 

20:13
Speaker 1
Дальше. Подрядчик лишается права ссылаться на отсутствие какой-либо документации, как на основании для увеличения сроков выполнения работ или цены договора. Ну, короче, лишается права. Я считаю, надо это исключить. Лишается права ссылаться на отсутствие какой-либо документации. Но мы здесь прямо вынуждены тогда написать с тобой письмо о коллизии в проекте, которая четко ведет к увеличению сроков. Потому что как только мы подписываем контракт, то наше с тобой письмо становится тыквой. 

20:48
Speaker 2
Да, но здесь есть обратная история. О чем я хочу сказать. Значит, мы знаем, что ценовая таблица, скажем так, в некоторых разделах неполная. То есть то, что есть в проекте, отсутствует в ценовой таблице. 

21:08
Speaker 1
Хорошо. 

21:09
Speaker 2
С этим как быть? То есть фактически, что мы, если мы, а мы только что с тобой говорили, что мы ценовую таблицу не трогаем с тобой. А у меня есть демозоры, которых нет в ценовой таблице, монтажа их. А в проекте есть. 

21:23
Speaker 1
Поскольку мы с тобой говорим сейчас про договор, мы сейчас должны с тобой сделать таким образом, чтобы договор четко указывал, что предмет является то, что фигурирует в ценовой таблице. 

21:41
Speaker 2
Отвязаться от РД вообще. 

21:43
Speaker 1
Отвязаться от РД, верно. Потому что основание, так сказать, РД оно не очень понятно, да? Значит, ребята, ну как в жизни? Вы сверяли под видосов как? По ворам, которые сами приложили. Правильно? Правильно. Вы хотите чего? Чтобы вот эти вот ваши наскальные рисунки И все, что в них записано, значит, эти трикалеки, блядь, кроме нас, все проанализировали и притащили, да? Ну, как бы так. Блядь, трикалеки, ладно. А мы, как это традиционно, ссылку на полях не сделали, да? 

22:25
Speaker 2
О чем? 

22:26
Speaker 1
Про эти объемы. 

22:28
Speaker 2
Нет, не сделали. Ну смотри, я тебе приведу один пример, который пояснит, почему мы так не сделали. Значит, кровля, кровельный пирог. Слои, слои, слои, слои. В середине у нас идёт по проекту два слоя утеплителя, разделённых между собой. Каждый из этих слоёв садится на слой битума, который наносится отдельно. Битум, вата, битум. А потом по проекту сразу идет два слоя верхних, так называемая наплавляйка. А где слой битума между ватой и этими двумя слоями в проекте? А нету. А по технологии должен быть. Либо должен быть использоваться нижним слоем из этих двух верхних, такой слой, у которого есть клеевое покрытие по нижней стороне, который при нагреве к вате прилипнет. Как с этим быть? Это изменение объема, увеличение объемов работы? Да. Это проектная ошибка? Да. Какие основания у меня на сегодняшний день есть для того, чтобы включить это в отдельный лист Excel и сказать, что это добработа? 

24:02
Speaker 1
Все? 

24:03
Speaker 2
Нет, ни одного. У тебя в проекте этого нет. С хрена ли ты решил, что ты там битумы покрываешь? 

24:08
Speaker 1
Это какая-то ошибка, да? подтверждает техзак, нарушили технологию. 

24:12
Speaker 2
Это не доказано на сегодняшний день. На стадии конкурса это не доказано. 

24:16
Speaker 1
У тебя должен отработать этот самый. Дальше просто механизм согласования техзаков. 

24:23
Speaker 2
Допустим. Но ты говоришь о том, что на стадии конкурса нужно внести эту поправку в виде дополнительного объема работы. Я же тебя правильно понял? 

24:32
Speaker 1
В этом смысле да, ты прав. Мы как бы это самое Можем не видеть, ты прав, всего, что на стадии конкурса. Поэтому мы замарочиваться с тобой не стали. 

24:47
Speaker 2
У нас и времени-то не было особо. 

24:49
Speaker 1
И времени у нас не было, у нас-то вообще его почти не было. 

24:52
Speaker 2
Ни минутки свободы. Крышка не затрудняет звук. 

25:11
Speaker 1
Таким образом, нам с тобой нужно в договоре. Отказ от претензий мы обсудим. 

25:30
Speaker 2
Смотри, первое. Обязательство по приемке полноте. Подтверждение получения. Да, мы подписанием договора подтверждаем, что вся необходимая ПДРД и иные исходные данные переданы заказчику в полном объеме. 

25:43
Speaker 1
Нормально, да, мы согласны. 

25:44
Speaker 2
Все, к этому вопросу нет. Единственное здесь, знаешь какая история? Можно было бы сюда включить, например, документ, регламент работы предприятия, конкретно цеха. потому что он имеет существенное значение для графика и технологии производства работы. Является это исходными данными для реализации проекта? 

26:07
Speaker 1
Очевидно. Разумно, очевидно, да. Значит, не было. И это прекрасная идея, что, ребят, отдайте, пожалуйста, регламент. Вообще, ваш технологический. Ну, посмотрите. 

26:26
Speaker 2
Ну, мы же про действующее производство говорим. Про работу в действующем производстве. 

26:31
Speaker 1
Да-да. Попадённый график работы. 

26:33
Speaker 2
Давайте посмотрим, что у вас там вообще происходит. 

26:35
Speaker 1
Ваша система работы. 

26:37
Speaker 2
Как у вас кромбалка там как часто задействована? Например. Например. 

26:42
Speaker 1
Да. 

26:44
Speaker 2
Какие она операции выполняет? Ну, если мы просто кромбалка, это, блин, полцеха по высоте, когда она что-то тащит там. 

26:50
Speaker 1
Да. 

26:50
Speaker 2
Как мы можем в этом процессе работать? Ну, ещё одна мысль, которая здесь же у меня также отражена. 

26:57
Speaker 1
Это к нам, к тому, что обоснованием увеличения срока контракта может стать новый документ. 

27:07
Speaker 2
Посмотри, вот то, что я выделил. 

27:11
Speaker 1
Так, поскольку... Поскольку... Графика, код закрепления, порядка... 

27:27
Speaker 2
Это развитие истории с регламентом работы цеха. 

27:32
Speaker 1
И вот. 

27:42
Speaker 2
это еще из этой же сказки. Это конечно фантастика. Ну как будто мне там с этими местными бурбухайками, которые будут там шарахаться у меня взад-назад, мне неинтересно с ними жопой матереться там на одной площадке. 

28:06
Speaker 1
Смотри, всё точно, но... Мне там своих будет таких... Всё точно. Это нужно писать, но мы сами же будем это, к сожалению, нарушать. 

28:17
Speaker 2
Ну, смотри, вот здесь я... Включил вот это красным, да? Это очень важный момент. Это же энергоснабжение цеха. Ребят, я же вам не смогу, я же за одну ночь вам демонтировать и смонтировать новые шкафы и шинопровод, очевидно, не смогу. Я буду вас выключать кусками периодически на X дней. У вас здесь вообще не будет питания. 

28:42
Speaker 1
Ты не смотрел, наверное, просто... проект с точки зрения еще как смотрел нельзя сначала. 

28:53
Speaker 2
Новый смонтировать шкафы точно нельзя по шинопроводу пока шинопроводу на самом деле не надо смотреть значит у меня есть высота монтируемого нового шинопровода но в разделе демонтаж старого шинопровода у меня есть общая схема вид сверху расположение старого шинопровода без указания высот его расположения в одном единственном месте на всем плане цеха у меня есть точка где есть две отметки когда у меня шинопровод идет поперек пролета в одном месте по ферме и у меня есть две высоты опуск и подъем для этого коротенького участка 5% общей длины существующего шинопровода. Я не могу на нее ориентироваться. Поэтому я, согласно проекту, не вижу. 

29:45
Speaker 1
Физически не вижу. 

29:47
Speaker 2
В одном у меня габарите пойдут шинопроводы старые, новые. Или по-разному. Но, с учетом того, что у меня шинопровод монтируется условно по нижнему поясу фермы несущей. то как будто у меня другого места для монтажа шинопровода просто нет. 

30:11
Speaker 1
Все, давай к договору. Мы сейчас с тобой можем тут сутки. 

30:15
Speaker 2
Можем, да. Это тут, блин, вопросов много. 

30:19
Speaker 1
Еще раз. Отказ от претензий. Подрядчик лишается права ссылаться на отсутствие какой-либо документации, как на основании привлечения сроков выполнения работ или цены договора. Значит, ну, Давай предыдущий эффект санем, что. 

30:38
Speaker 2
мы должны добавить в исходную документацию, это вот для протокола, добавить в перечень исходных данных, передаваемых заказчиком-подрядчику, регламент работы цеха, на основании которого потом потенциально будет разрабатываться график ОКОН, предоставляемый для производства работы. Отказ от претензий. Подрядчик лишается права ссылаться на отсутствие документации как на основание для увеличения сроков и цены работы в будущем. Я с этим согласен. Действительно, если мы приняли всю документацию, у нас есть все тома, без оценки качества этих томов, то как будто бы мы действительно не можем ссылаться на отсутствие какой-либо документации, на какой-то из видов работы. Потому что у нас вроде как все есть. 

31:33
Speaker 1
Да, на коллизии должны. 

31:37
Speaker 2
Но при этом на вопросы мы можем ссылаться, как на оставание для увеличения сроков или цены, на коллизии проекта или нестыковки проекта между собой различных томов. 

32:00
Speaker 1
С этим ладно, все. Риск недостаточности сметы и документации. В договоре указано, что поскольку подрядчик сам разрабатывает локальный сметный расчет, а заказчик не может проверить все позиции на предмет их достаточности, в стоимость договора входят любые иные виды работ, необходимые для достижения результата. Бред собачий нужно исключить. Значит, расчеты сделаны в соответствии с ценовой таблицей, в которой жестко содержатся объемы, разработанные заказчиком. 

32:32
Speaker 2
И корректировки он не подвержит. 

32:34
Speaker 1
Поэтому этот пункт надо исключить, потому что он противоречит условиям конкурса. 

32:42
Speaker 2
Еще один момент по входному контролю. Согласно тех заданиям, которые будут являться приложением к договору, подрядчик обязан до начала работ выполнить Вот это важно. Выполнить входной контроль переданный РД, включая проверку соответствия чертежей ведомствам объемов работы. И я ничего не имею кроме против этого пункта, но только как будто его необходимо расширить. Ну хорошо, выполнил подрядчик входной контроль. Нашел мне соответствие. Дальше что? 

33:20
Speaker 1
У нас нужно убрать в контракте все ссылки нанесение нами ответственности за входной контроль в любой плоскости по РД с момента подписания договора. Срок надо передвинуть. Мы должны написать заказчику по факту проведения входного контроля РД бумагу. о том, что принято в работу, или вот тебе перечень замечаний, и должны это сделать в какой-то разумный срок после подписания контракта, допустим, в течение одного месяца. Пока мобилизация, вот это, закупки, это очень логично, согласись. Знаешь почему? Потому что все же понимают, как сейчас дела-то обстоят. Мы же сейчас побежим контракт заключать, поставим подписи и возьмем на себя все риски. Потому что нам сейчас нужно скорее начинать гарантию. Это бред, блин. 

34:37
Speaker 2
Я не против этого пункта еще раз, но я предлагаю, но его исключение приведет к тому, что они будут сопротивляться просто исключению. Поэтому вообще в принципе глобально я не хочу ничего исключать из того, что есть в договоре. Я хочу это модифицировать таким образом, чтобы им стало больно от этого. 

34:59
Speaker 1
Так я тебе говорю... Всё верно, всё верно. 

35:02
Speaker 2
Поэтому к вопросу входного контроля мы разворачиваем его в ту сторону, что да, мы проводим до начала входной контроль. Результаты этого входного контроля передаем заказчику. В состав этого документа должны входить риски. Может быть оценка рисков еще включить можно. Что дальше? Вот мы отдали документы. Цель-то какая у нас? 

35:39
Speaker 1
Перечень замечаний? 

35:41
Speaker 2
Да. 

35:43
Speaker 1
Устранение замечаний, выдача в работу РД с устраненными замечаниями. Это все просто. Это может быть с нами, в рамках введения отдельного договора, это может быть с проектной организацией, это может быть с заводом, doesn't matter. 

36:11
Speaker 2
Еще один нюанс. Окей, если какое-то либо лицо, третье, имеет критику к нашим замечаниям и говорит, что нет, это не замечание, так должно быть, все нормально. 

36:30
Speaker 1
Если технически... 

36:42
Speaker 2
Повторный входной контроль после устранения замечаний необходимо делать силовым подрядчиком? Да. 

36:50
Speaker 1
А как же? 

36:52
Speaker 2
Вот у нас уже выстраивается механизм. 

36:54
Speaker 1
У тебя новые проектные решения, которые требуют твоего повторного контроля, потому что ты за это несешь ответственность. Ясен хуй, что требуют. 

37:04
Speaker 2
Вот, пожалуйста, механизм. Проверка входного контроля, составление документа, направление заказчику, отработка заказчиком, я сейчас сублимирован там заказчик, техзаказчик, проектировщик, мне неважно, заказчику я отправляю, он контрактодержатель. Получаю устраненные замечания, повторный входной контроль, если у меня замечаний больше нет, после этого документация считается принятой в работу. Ок? Вот пять шагов. Пункт по строгому соответствию, давай вот разберем. Это у нас на него ссылается. Статья 6. Обязанности сторон. Значит, производить работы в строгом соответствии. Все работы должны выполняться в строгом соответствии с ПД и РД. Любое отклонение считается нарушением условий договора. Чудовищный пункт. Чудовищный просто. 

38:04
Speaker 1
Хорошо. Давай сформулируем, что ты хочешь. 

38:13
Speaker 2
Это как раз то, что мы проговаривали. Внесение изменений. Механизм внесения изменений в рабочую документацию. 

38:21
Speaker 1
Так этот пункт этого не отменяет. У тебя изменения внесенные, они становятся ПДРД. А что такое-то? 

38:32
Speaker 2
Посмотри, если заказчик меняет ПДРД, это порядок внесения изменений. 

38:39
Speaker 1
Нет, вот пункт, который, вот эта вот цифрка 10, это что написано? Это ссылка на пункт договора или что это? 

38:49
Speaker 2
Сейчас посмотрим. Это ссылка на пункт договора, потому что стоимость работы включает себя, в том числе и стоимость накладных расходов, бла-бла-бла. 

39:01
Speaker 1
Ну, порядок внесения, если там заказчик увеличивает не больше, чем на 10 процентов, то не ведет это просто исключительно. Просто должно быть исключено. 

39:15
Speaker 2
Я, кстати, вчера в кинул эту тему по поводу сроков. Говорю, надо ТЗ менять. Надо менять ТЗ. Вы же понимаете, что срок бред? Да. Надо ТЗ менять. Нет. Я говорю, ну почему нет? А если мы найдем основания для изменения ПЗ? Технические. Такой... Может быть. 

39:44
Speaker 1
Бери ручку с... Все работы должны выполняться в строгом соответствии с ПД и РД. Любое отклонение считается нарушением условий договора. Это нормальный пункт? 

40:00
Speaker 2
Да ни в чем не нормально-то. 

40:02
Speaker 1
все в нем нормально. Либо оригинально, либо скорректированно. 

40:07
Speaker 2
Да нужно добавлять, что есть отклонения у проекта, согласованные. Ну есть не согласованные, и это косяк, а есть согласованные изменения. А здесь этого не прозрачно. Любые, любые слова отклонения считаются нарушением условий договора. 

40:26
Speaker 1
Здесь нужно добавить, Не считая изменений проекта, 

40:35
Speaker 2
которые... Одно слово надо добавить. Любые несогласованные отклонения. 

40:40
Speaker 1
Считаются нарушениями. 

40:43
Speaker 2
А если они согласованы, то они нарушения автоматически не считаются. Вот этот порядок внесения изменений, если заказчик изменяет ПД, РД, это ведет к увеличению объемов работ более чем на 10%, стороны подписывают дополнительное соглашение. 

41:02
Speaker 1
Если заказчик изменяет ПД, РД, это ведет к подписанию дополнительного соглашения. 

41:14
Speaker 2
Причем я бы здесь вообще усреднил эту позицию, что если заказчик изменяет ПД, РД и это ведет к изменению объема работ в любую сторону, то необходимо подписывать ТОП-соглашение. Ну, это логично с точки зрения, если ты у меня в соответствии с ПД, РД какие-то работы забираешь, меняешь, у меня работы исчезают. 

41:39
Speaker 1
Что по факту и происходило на восьмерке. 

41:41
Speaker 2
Да, механизм-то. 

41:42
Speaker 1
В несколько итераций причем. 

41:44
Speaker 2
А это как бы звучит иначе, что только при увеличении подписывается ДОП-соглашение. А что, при уменьшении объемов нам ДОП-соглашение подписывать не нужно с вами, что ли? 

41:55
Speaker 1
Давай разгладим, будет хорошо. 

41:57
Speaker 2
Это будет такой вин-вин. То есть мы не увеличение объема работы, а изменение объема работы без размера. 

42:05
Speaker 1
Заказчик изменяет ПДРД и это ведет к увеличению или уменьшению объема работы. 

42:11
Speaker 2
К изменению просто одно слово, к изменению. 

42:13
Speaker 1
К изменению, да. В любую сторону, сторону подписывают дополнительное соглашение. 

42:17
Speaker 2
Да, вот это как бы нормальный механизм. 

42:20
Speaker 1
Дальше. В сроке уведомления подрядчик обязан письменно уведомить заказчика о необходимости доброй работы из изменения. 

42:27
Speaker 2
Трёх рабочих дней с чего? С какого момента? 

42:33
Speaker 1
Давай. 

42:44
Speaker 2
вот так посмотрим. В случае изменения заказчиком технического задания... Так, это 10 процентов. Это, видимо, в том же самом пункте. Сторону уточняет объём. Это механизм, понятно. Подрядчик обязан письменно уведомить заказчика об увеличении объема, принадлежащего к выполнению работы, не позднее трех рабочих дней с датой изменения заказчикам проектной документации. Технического задания. Ты прикинь? То есть он тебе вкидывает скорректированную рабочку и говорит, на нахер, блядь, работай. Все, я все поправил. Ты такой, аааа, блядь. Три дня проходит, короче, ты не успел ничего там мукватнуть даже, проанализировать. Тебе говорят, все, ахаха, ты приехал. жулики какие-то, ну кошмар. 

43:30
Speaker 1
Нет, просто не практики писали. 

43:33
Speaker 2
А еще он дату этого изменения ставит задним числом и передает тебе через 10 дней после этого изменения, ну после этой даты, уже там как обычно задним числом дату проставил и ты уже вперся. 

43:44
Speaker 1
Здесь увеличение объема подлежащих к выполнению работ не позднее, я думаю надо писать 10 рабочих дней и будет все в порядке. 

43:55
Speaker 2
Юр, а зачем нам вообще этот срок нужен? Для чего он нам? Его надо вообще убирать. Какой в очко срок? Ты внес изменения, отдал их мне, я их должен проанализировать, посчитать, потом я этот подсчет должен тебе доказать, что я его правильно посчитал. Ты его должен принять, как заказчик, и после этого мы фиксируем этот документ с соглашением. Это не 3, и не 10, и не 30 может быть дней. Это возня может быть, не знаю, Ну да, согласен. 

44:31
Speaker 1
Много итераций, много там и прочее. 

44:34
Speaker 2
Про три дня надо... Он для чего вот этот срок три дня? Он чтобы что? 

44:38
Speaker 1
Всё. Убедил. Дальше. 

44:42
Speaker 2
Так, уведомлений. Бред. Так, согласование РД. Если согласование требует... Вот этот вообще надо убирать отсюда. Вот этот надо убирать. Подрядчик выполняет согласование РД самостоятельно. Чего? 

44:58
Speaker 1
Этот. 

45:04
Speaker 2
пункт из комплексного договора, когда проектирование и СМР вместе. Это оттуда. 

45:16
Speaker 1
Мы не можем ничего нигде согласовывать. 

45:18
Speaker 2
Мы можем в рамках договора авторского надзора, 

45:26
Speaker 1
но это тоже не факт. Это задача проектировщика. Передача документации при расторжении в случае исключения подрядчика с сыровой линией. Он обязан передать всю разработанную документацию. 

45:40
Speaker 2
Это тоже из проектного договора. Это из проектного договора, это исключать надо. Отражение факта 9.2.2. Исполнительная документация должна подтверждать фактическое исполнение решений заложенных в ПД. Звучит это следующим образом. Отражает фактическое исполнение решений проектной рабочей документации и фактическое состояние объекта капитального строительства. Его элемент включает акты следствия, акты разбивки, секреты работы, бла-бла-бла. Ну это знаешь из серии DACAB. Ну окей, да, если мы внесем какие-то, будем вносить изменения, то есть, не так, любой факт должен, у него должна быть скорректирована рабочка. Условно. Да это нормально. Наверное. Я здесь особого риска не вижу. 

46:33
Speaker 1
Я не очень понимаю, что значит должна быть скорректирована рабочка. 

46:39
Speaker 2
Речь о том, что у тебя РД и исполниловка должны быть братьями-близнецами, с разными шапочками. А поскольку работа не всегда производится в рамках жесткого проекта, то эти решения из исполнника нужно транслировать в рабочую сторону. 

47:01
Speaker 1
Нет, это надо сломать. Категорически нет. 

47:04
Speaker 2
А что не так? 

47:05
Speaker 1
Все не так. от рабочей документации. Вот у тебя рисунок базовый, вот у тебя рисунок фактический. Причем важно, важно, понимаешь, иметь начальное решение и конечное решение. Потому что так у тебя трек будет, да? Так ты сам себе зализываешь жопу, блядь, и говоришь, нет, ребята, не было вообще никаких изменений. А ты понимаешь, что косвенно это может влиять на прочие разделы проекта, и ты потеряешь связь? 

47:46
Speaker 2
Я тебе задам вопрос такой, а где у тебя в твоей исполнительной документации подтверждение того, что твои корректировки технических решений в проектах легитимны? 

48:01
Speaker 1
А это вообще не проект. 

48:02
Speaker 2
Как это не проект? Как это не проект? 

48:04
Speaker 1
Смотри, исполнительная документация, мы говорим о том, что там основные технические решения и вообще в целом объемы качество, да, все соблюдено. У тебя могут быть незначительные отклонения, которые могут существенно влиять чисто гипотетически, да, на коллизии с другими какими-то разделами в ходе эксплуатации. Это знаешь, про что это? Ты, значит, ровно все положил, блядь, везде все коммуникации, да, но ты очень, сука, четко знаешь, в каком, в каком Вот прям здесь. Ты, блядь, уверен, что когда ты сюда сейчас, блядь, ебанешь сверлом, да, ты не проткнешь кабель. Все, потому что он вот здесь. А по проекту он, например, здесь, блядь. Ну, блядь, это ж про это, Влад. Кабель тот, длина, блядь, та же. Техническое решение тоже. Но только это. Зачем? Ну, я спроектировал. Вот так лежит он у меня вот здесь. Почему, блядь, потому что вот, ну, потому что. В земле коммуникации, пожалуйста, туда же всё. 

49:27
Speaker 1
Есть разделы, которые, ты как говоришь, эти братья-близнецы, да? 

49:32
Speaker 2
Смотри, здесь я с тобой согласен, да, но это будет работать только в том случае, если детализация рабочки, будет такая же как детализация исполнника. Если у тебя в проекте белые пятна, ну то есть и знаешь как еще в проекте пишут очень часто, допустим у нас в Каэре есть, монтаж И подгонка футляров, надеваемых на ферму, выполнить по месту. И вот это по месту, оно фиксируется в исполненке. 

50:15
Speaker 1
Ты, пожалуйста, не путай изменения в проекте или доработки проекта с исполнительной документацией. Это, блядь, большое задолжение. 

50:24
Speaker 2
Это не доработки. Тебя проектам сказывают. 

50:35
Speaker 1
в исполняк, то это нормально. Если ты пришел на место и увидел нарисованную хуйню, то ты обратился и говоришь, ребят, у вас тут хуйня нарисована, перерисуйте. Но это не... Иногда знаешь, что происходит? Иногда происходит, ты делаешь, это всегда происходит, ты сначала делаешь, а они перерисовывают. Тогда как будто Тогда можно сделать самостоятельно. 

51:07
Speaker 2
Ну хорошо, тогда я не понимаю, в чем этот пункт тебя беспокоит. 

51:11
Speaker 1
Потому что ты забыл, как нас насиловали? Привидением, блядь, значит. 

51:23
Speaker 2
Нас пытались. 

51:24
Speaker 1
Исполнительно, сметанно. 

51:27
Speaker 2
Нестеров нас пытался. Мы сломали это уже с новым техзаком на МВМ. А Нестеров говорил именно так. Мне срать, что вы там наделали, по факту, но исполнять вы рисуете, как в проекте, один в один. 

51:41
Speaker 1
Нет, Нестеров был кусок дебила. Вот. Галилой. Я про другое. Когда мы сдавали исполнительную документацию, помнишь? И много-много-много получали замечаний. Очень большое количество замечаний было как раз в том, чтобы восстановить идентичность исполнительной проектной документации. Количественно. Это ужасно. У тебя фактом отсчета, конечного, проверки, должен быть исполняемый. Решительно непонятно, какого хуя она должна быть вместе с базой. Это про запутывание следов, сокрытие мотивов. 

52:43
Speaker 2
Я тебе объясню. Допустим, ты в исполненке сделал шаг крепления фасонного элемента в два раза меньше, потому что посчитал, что лучше держаться будет, и наебенил саморезы в два раза чаще. Техзак получил твоего исполнителя и говорит, что ты не по проекту это сделал. Я тебе объясню, откуда эти ноги растут. Это ноги растут из советского времени, когда всем было плохо. А по-хорошему Техзак должен сказать, что ты превысил бюджет. тем что ты нахерачил больше саморезов и вот тут твой контроль как раз ты по рабочке должен был сделать так а сделал в два раза больше этих саморезов и это залет или в два раза меньше сделал и тогда это уже качество. 

53:33
Speaker 1
это вообще не так это блять все не отсюда проект проект говно блять мы пришли строить строим с тобой так как видим да Потому что мы художники. Вот. И вносим изменения в проект, и как будто бы, блядь, мы с тобой строим по изначальному проекту. Знаешь почему? Потому что если, блядь, кто-то узнает, что мы строим по своему проекту, то тех, кто делал изначальный проект, надо, блядь, посадить, казнить, блядь, или выебать. 

54:02
Speaker 2
Механизм абсолютно другой. Ты как мы сделали это на МВМе? Давай вот еще раз вернемся туда. У нас есть хороший трек. 

54:09
Speaker 1
А мы и МВМ это вообще просто... Нет, погоди, погоди. 

54:13
Speaker 2
Мы смотрим проект наш собственный. Ладно, опустим, что он наш собственный. Говорим, блин, какая-то хуйня. Давай переделаем. 

54:20
Speaker 1
А у нас так было? 

54:21
Speaker 2
Ну, у нас так было со всеми сетями. Ну, потому что там, ну, окей, там сложно было определить вообще. Ну, потому что под землю смотреть никто не умеет. Не в этом суть. Потом с этим шли к заказчику, согласовывали это. К энергетику шли. Как только мы получили два согласования, мы строили по этому новому плану, а этот новый план клали в журнал авторского надзора и фиксировали как изменение проекта. Все, точка. И это было легитимно абсолютно. 

55:01
Speaker 1
Хорошо. 

55:03
Speaker 2
И у нас исполняк соответствовал проектному решению. 

55:06
Speaker 1
Хорошо. Так быть не должно системно. Есть моменты, когда так нормально, когда у тебя стройка опережает проектирование, у тебя действительно исполнительное будет соответствовать. Но если ты коммуникацию Например, спроектированную кладёшь в отступление от проекта, от оси на какие-то сантиметры, то надо зафиксировать исполнительно именно это отклонение. И это важно. 

55:40
Speaker 2
И это не является, не будет являться косяком? 

55:43
Speaker 1
Вообще никогда. 

55:44
Speaker 2
Ну хорошо. 

55:45
Speaker 1
Конечно нет. Если у тебя эта работа принимает технический заказчик, который понимает, почему ты так сделал, и который для этого здесь, сука, и находится, чтобы понимать, то он просто фиксирует и, возможно, он даже подтверждает тебе объем фактически в соответствии с исполнником, потому что он это согласовал. 

56:08
Speaker 2
Как у меня сейчас на колонне происходит, например. 

56:11
Speaker 1
Ну, так это нормальная система, блядь, работы. 

56:15
Speaker 2
Нормальная. 

56:15
Speaker 1
Понимаешь? 

56:16
Speaker 2
Еще раз, чем тебя этот пункт... 

56:23
Speaker 1
Нет, я вообще с собой спорил, я с тобой вообще не спорил. 

56:26
Speaker 2
Так мы об этом спорим. 

56:27
Speaker 1
Исполнительная гуманитация должна проявляться в физической сфере решения. Подожди, Влад, подожди секундочку, не убегай. У нас сейчас скоро час, час будет, мы с тобой через час сделаем перекур. Чтобы не терять концентрацию. Рабочие части жиров, да? Дальше, не о чем спорить. Хорошо, да, все нормально. Рабочие чертежи. Дальше. 

57:03
Speaker 2
Ну и последнее, согласование о ступлении. 

57:06
Speaker 1
Естественно, товарищи, согласованность проекта и организации авторам проекта. Сейчас, подожди, у меня тут несколько... Что еще было? Так, ограничения на доплаты при изменениях. Дополнительная работа оплачивается только если объем работы по инициативе заказчика. Это мы обсудили уже, да? Так. Таким образом, я... Хорошо, а что это было за документ? Это по запросу какой-то был. Что? Мы какую-то идею с тобой... Я говорю, эта идея была права. Так, хорошо. Как мы двинемся дальше? Мы двинемся по протоколу? 

58:02
Speaker 2
Мы вот сейчас проговорили вот эту историю. Нет, смотри, почему зачеркиваем? Хотел договор, надо разворачивать договоре. 

58:14
Speaker 1
Мы же с тобой обсудили это только что. 

58:16
Speaker 2
Мы обсудили, да, кроме одного пункта. 

58:18
Speaker 1
Какого? 

58:18
Speaker 2
Я бы хотел, чтобы роль технического заказчика касательно работы в том числе. 

58:28
Speaker 1
Четко регламентировано с точки зрения сроков рассмотрения. 

58:30
Speaker 2
Сроков рассмотрения и вообще сути рассмотрения. 

58:34
Speaker 1
Например? 

58:35
Speaker 2
Почему? Этот механизм позволит нам абсолютно легитимно получать от техзаказчика согласование к корректировке проектных решений. 

58:48
Speaker 1
А что там? 

58:51
Speaker 2
Сейчас этой роли в договоре нет. 

58:53
Speaker 1
Никак. Нет, ты просто себя ставишь на место проектировщика, а ты не проектировщик. Нет, я не ставлю себя на место проектировщика. Смотри, ты приходишь к техническому заказчику, он берет у тебя это решение, отправляет его к проектировщику, проектировщик смотрит и говорит, ладно, окей. Технический заказчик только после того, как проектировщик говорит окей, соглашается или не соглашается с новым проектным решением. Никто, блядь, думать за тебя не будет. Поэтому ты приходишь, уже с нарисованным, говоришь, я авторский надзор. Смотри, я нарисовал, всё охуенно будет, эффективно. Вот. Согласуй. Тебе этот Дураев там посидит, там... Ну ладно, блядь. 

59:42
Speaker 2
Я тебе об этом говорю. Договоре сейчас эта роль никак не расписана. 

59:46
Speaker 1
У тебя нету договора авторского надзора. 

59:49
Speaker 2
Ещё раз. А, я понял. То есть... Стартовый... 

59:58
Speaker 1
Нет, мы с тобой приходим и говорим, предлагаем внести изменения. Окей, 

01:00:10
Speaker 2
хорошо, был тебе пример, не связанный с проектированием вообще никак, когда роль техзаказчика. Значит, я хочу заменить проектное решение в части материала или оборудования на иное, отличное от проекта. Я говорю о том, что у меня абсолютно аналогичный материал, но не того производителя, для которого заложен проект. Или даже не аналогичный. Хочу заменить. 

01:00:36
Speaker 1
Но будет лучше. 

01:00:38
Speaker 2
Будет охуенно просто. 

01:00:39
Speaker 1
Ну хорошо, и там механизма нет. 

01:00:41
Speaker 2
Нет, конечно. 

01:00:42
Speaker 1
Механизм согласования надо добавить. 

01:00:45
Speaker 2
Да. 

01:00:45
Speaker 1
Значит, давай тогда расширим, что мы можем взять эту роль технического заказчика, например, из какого-нибудь договора, где это хорошо написано. Давай ребятам так задачу поставим. Нужно проработать структуру роли технического заказчика с точки зрения вещей, за которые он отвечает, его функционала. Это, как правило, согласование, утверждение, изменение технических решений. подтверждение сроков, количества, качества исполненных работ. Нас в основном интересует внесение изменений в проект. В любой части. И сроков, которые, разумных сроков, которые-то должно быть сделано со стороны именно технического заказчика. То есть, если есть объективная, субъективная, неважно какая, необходимость внесения изменения, это должно быть сделано в разумные сроки. 

01:02:00
Speaker 2
У меня есть предложение. 

01:02:01
Speaker 1
Да? 

01:02:03
Speaker 2
Возьми у Ковалева шаблон их договора с ТМХ. Как тебе, Зак? 

01:02:08
Speaker 1
И мы все увидим. Да мы сами придумаем, не надо. Никто его не читал, Влад. 

01:02:20
Speaker 2
Слушай, то что мы придумаем сами, очевидно, будет подвержено критике. Если это будет взято из их договора, технического заказчика, мы просто сделаем компиляцию. 

01:02:30
Speaker 1
Не даст он. Предложим разумно. Я найду тебе. Хорошо, роль технического заказчика мы обсудили, да? 

01:02:46
Speaker 2
Потому что мы вычеркиваем только то, что. 

01:02:48
Speaker 1
мы не... Ну, ты как-то отмечай то, что мы уже обсудили, чтобы оно было... 

01:02:54
Speaker 2
У тебя оно будет в любом случае в записи. 

01:02:57
Speaker 1
Да я понимаю, просто на документе зеленом. Так, 

01:03:04
Speaker 2
следующий пункт методика ценообразования. Необходимость формирования договорной цены на базе ценовой таблицы, дополнительной детализации. Исключение из методики требований по формированию методов расчетов на базе GSNFR. Еще раз. Почему я это сюда сейчас включил? Несмотря на то, что ты говорил, что этого, конечно же, не будет. У нас это отражено в двух документах на сегодняшний день. В двух проектах. Не, в документе и в проекте документа. Это техническое задание, которое является приложением к договору RAS. И это сам договор, который ты сейчас зачитывал и ссылался на Ну, очевидно, мы в такой формулировке это оставить не можем. 

01:03:51
Speaker 1
Что у нас по поводу смертных расчетов в договоре? Да, значит, все, что касается ГЭС-ИНФР, мы убираем, оставляем нашу основную таблицу, потому что у нас не должно быть никаких двусмысленностей, правильно? Что-то у нас по сметам риск недостаток. Заказчик прямо указывает, что не имеет возможности исчепшему и проверить позиции сметы. Ага. Включение неучтенных работ в сторону договорительства в стоимость договора. Уже включены любые, которые могут потребоваться на достижение качественных результатов, даже если они не были выделены отдельными строками. Вот это вот, смотри, опасный бред. 29 пункта 487. Значит, В том есть договора и соответственно смету уже включены любые иные виды работ, которые могут потребоваться для достижения конечного результата, даже если они не были выделены отдельными строками. 

01:04:58
Speaker 2
Опасный бред, совершенно верно. 

01:05:00
Speaker 1
Это про твой слой. 

01:05:04
Speaker 2
Это про все что угодно. Я обязываю, как заказчик, тебя начать работы по демонтажу кровли, начиная с первого марта текущего года. Я тебя обязываю начать работы. Похуй мне, приступай. Ты выходишь на кровлю, а у тебя там метр снега лежит. Вот эти работы по расчистке этого снега включены в твою стоимость. Уже сейчас. Очевидно, хуйня полная. 

01:05:33
Speaker 1
Да, да, всё точно. Соответственно, эти пункты, которые в сторону договорились, что в стоимости договора уже включены любые виды работ, которые могут потребоваться с достижением, исключить такие дополнительные работы не должны быть следствием того, что заказчик принес изменение техническое задания. Все, что не заметили, все за твой счет. Природа цены с содержанием смертного расчета – твердая цена. Цена договора, определяя снижение ЛСР, является. 

01:06:06
Speaker 2
твердой. ЛСР – контрольное слово. Локальный. 

01:06:09
Speaker 1
смертный расчет. Значит, локальный смертный расчет нужно поменять на ценовую таблицу по всему тексту договора и прекратить использование этого термина. Состав затрат. Сметная стоимость включает в себя абсолютно все издержки, материалы, налоги, инфляцию, фотофиксацию и даже охрану труда. Стоимость транспортировки материалов считается включенной. Да, это принимается. Состав затрат, пункт принимается. Так, механизм изменения смертной стоимости. Порог в 10%. Изменение смертной стоимости работы и, соответственно, смерти возможно только в случае, если заказчик изменил ТЗ или предоставил новые исходные данные, из-за чего объем работы увеличился более чем на 10% от первоначального, а менее 10% за. 

01:07:06
Speaker 2
тот счет. Причем здесь знаешь, какая коллизия самая главная? В рамках одного тома проекта и тогда эти 10 процентов будут упадать. Можно от договора взять. Можно от любого. 

01:07:25
Speaker 1
подраздела взять. У тебя должно на секундочку быть золотировано на 180 миллионов бесплатных работ. На всякий случай. Условие уведомления. Если объем вырос по инициативе заказчика, подрядчик обязан письменно уведомить не забудь, что у тебя была идея увеличить и ты мне даже об этом писал смех смех в противном случае подрядчик теряет право это исключить вот эти три рабочие дня да дополнительные соглашения любые изменения в смете объеме оформляется до соглашения согласен попытка изменения порога подрядчик предлагал исключить условия 10 и разрешить корректировку сметы А, это он понял. Риск бесплатных рабов. Так, порядок расчётов по смете. Авансирование. Ещё раз тогда резюмируя пункт, мы убираем все ссылки на ГЭСны, ФЭРы, ЛСРы, ССРы. Любые сметные расчёты. И говорим только про базовую ценовую таблицу, которая была основой для расчёта в конкурсной документации. И прекращаем вот это всё двусмысленность. 

01:09:01
Speaker 1
Кроме этого мы убираем порог в 10%, потому что он не может соответствовать вообще ничему разумному. И просто говорим о том, что в случае... Любое изменение объемов в любую сторону влечет в заключение дополнительного соглашения, что по факту как бы нашей практикой, между прочим, подтверждается. Любой гвоздь мы пересчитывали. Никаких 10% там речи не шло. Все, до свидания. А, да. Критерии твердости цены. 

01:09:29
Speaker 2
тоже нахуй. Потому. 

01:09:33
Speaker 1
что, да. Она. 

01:09:34
Speaker 2
не твердая. Она. 

01:09:34
Speaker 1
не. 

01:09:35
Speaker 2
твердая. Вот. Она изначально не может. 

01:09:38
Speaker 1
быть твердой. Конечно. Это, знаешь, какое-то психологическое давление. У нас цена твердая. 

01:09:47
Speaker 2
каком месте? Значит, что в этот раздел необходимо добавить ключевое? Это то, что мы должны предусмотреть в этом разделе механизм изменения. 

01:10:02
Speaker 1
рыночной стоимости. Конъюнктурный анализ в части материалов или в. 

01:10:10
Speaker 2
части работ? Это инструмент, но это. 

01:10:16
Speaker 1
не механизм. Что ты хочешь? Методику согласования включения. 

01:10:20
Speaker 2
новых работ? Нет. Методику увеличения, методику изменения стоимости договора в связи с факторами увеличения рыночной стоимости. 

01:10:33
Speaker 1
работы материалов. А, рыночные стоимости? А, те, 

01:10:37
Speaker 2
которые включены? Ну, если у тебя завтра прыгнет цена. 

01:10:41
Speaker 1
на меди. А, ты про это, всё, я понял. Ты не про объёмы, 

01:10:44
Speaker 2
я понял. А у тебя меди. 

01:10:47
Speaker 1
700 килограмм. Да, смотри, смотри, я, разумеется, этим вопросом задавался. И сейчас я тебе скажу, что я нарыл. Формула эскалации индексации. Вместо фиксированной суммы выводится формула, привязанная к официальным индексам. В нашем случае нет. То есть цена договора пересчитывается ежеквартально при достижении индексом определенного порога, например, 5%. Но это нужно к официальной статистике привязываться, это не годится. Так, валютный коридор, привязка к курсу. Ну, тут все понятно. То есть, все, что индексируется в иностранной валюте, может быть включено в. 

01:11:54
Speaker 2
иностранную валюту. У нас нет материалов из-за рубежа, поэтому это к нам. 

01:11:58
Speaker 1
не относится. Да, значит, выделение стоимости материалов в отдельный этап, на это open book, чистый. Значит, вот это мне нравится. Но не в том виде, в котором здесь написано. Мы с тобой это обсуждали мы можем написать следующее что в случае например, вписать это вообще форс-мажор в случае там по бесцению национальной валюты более чем на в случае достижения реальной инфляции более чем столько-то мы предлагаем заказчику переобуться на open book в части еще не купленных материалов и оборудования. Что это значит? Что вот у нас, например, на хвосте лежит, не знаю, ахулярт, тон асфальта. Мы их не будем вначале покупать. 

01:12:55
Speaker 2
Ну, никак. Да, зимой мы покупать. 

01:12:57
Speaker 1
не будем. Никак не будем, понимаешь? Складировать не будем. Бетон мы не будем покупать. И представь себе такую историю. Мы с тобой переживали такую историю. долбанула стоимость металла, блядь, которую ты должен купить через полгода, да, в три раза, блядь. Мы говорим, пацаны, мы не можем в этой стране нести эти риски, поэтому мы этот объем у себя из договора исключаем полностью и включаем его по номинированной цене. Ну, то есть, по рыночной. Что это значит? Это можем купить мы по согласованной вами цене, Или можете купить вы, для нас, по любой цене, которая для вас комфортна. Мы просто исключили этот объем и включили его по реальной рыночной цене. Выглядит. 

01:13:49
Speaker 2
разумно, честно. Выглядит разумно, но с точки зрения заказчика. 

01:13:54
Speaker 1
выглядит непривлекательно. Нет, непривлекательно. Это требует принятия риска жизни в России, но. 

01:14:03
Speaker 2
давай попробуем. Смотреть, здесь какой есть нюанс. В связи с тем, что у нас, например, наша цена нашего предложения коммерческого содержит в себе 12-процентный зазор от закупки, ну от плановой закупки без учета скидок. То есть наша наценка 12%. Наценка 12%. Можем прийти заказчику сказать что покупай это потому что это стоит столько дороже чем мы тебе хотели это продать на x рублей но это может быть оказаться ну брене не так сейчас формулирую подожди когда мы В какой момент мы должны прийти к заказчику с таким заявлением? Вот в. 

01:15:08
Speaker 1
этой логике. Порог. 

01:15:09
Speaker 2
надо определить. 

01:15:10
Speaker 1
Open book. Порог, порог. 

01:15:12
Speaker 2
надо определить. Да, 

01:15:13
Speaker 1
когда что? Подорожало более чем на сумму, которую, значит, мы с тобой можем компенсировать, компенсировать собственную прибыль. 

01:15:24
Speaker 2
Да. Чего? То есть, столько прибыли. То есть, пока мы не выходим по этой позиции в ноль, условно. Все, что выше нуля, Это как будто уже должно уйти в. 

01:15:38
Speaker 1
адрес заказчика. Но по идее мы вообще с тобой не должны за это дело платить. Давай так. На другом конце этого уравнения что? Либо мы купили это не с наценкой 12%, а с наценкой 6%. Это лучше чем вообще изъять из договора. лучше. Правильно? Значит, мы говорим о том, что как только у нас с тобой удорожание материала превысило нашу накрутку, мы с тобой поговорим. Мы приходим. 

01:16:26
Speaker 2
и говорим. Есть еще. 

01:16:28
Speaker 1
один. 

01:16:29
Speaker 2
механизм. Изменения Опять же, проектное решение. Ну, то есть, условно говоря, что может быть заложено проектом и сметой закупка материалов, допустим, производителя, а? Технониколь. Мы говорим, а? Этот материал можно заменить. Он прыгнул в цене. Конкретно технониколь поднял цену до безумия. Он сошел с ума и поднял цену. И мы теперь не в экономике. Давайте заменим «Технониколь» на «Пупкин ЭКО». У него дешевле. Такой же, в принципе, техническим. 

01:17:20
Speaker 1
параметрам соответствует. И что? Мысли не понял я. Ну, 

01:17:27
Speaker 2
мы приходим обратно к... Это мы как бы делаем, но мы. 

01:17:44
Speaker 1
предлагаем другое. Если такая опция есть, то мы можем сэкономить и остаться в параметрах. Это всё понятно. У нас наценка низкая достаточно. И если мы напишем, что если на 10% повысится стоимость на рынке, Всего-то на 10%. Они же там зарабатывают, я и гугли. Надо порог. 

01:18:13
Speaker 2
какой-то поставить. Я просто к тому, что если мы дойдем, мы выйдем в ноль с ценой, и все, что будет больше, начнем приходить заказчику, то как будто он, сделав собственный запрос, например, поставщику, получит ту цену, которую мы ему продаем. И наше заявление о том, что цена поднялась, не будет соответствовать действительности. Понимаешь, о. 

01:18:44
Speaker 1
чем я? Нет. 

01:18:45
Speaker 2
Не понимаю. 

01:18:47
Speaker 1
Сейчас, поясни. Нет, я не к этому. 

01:18:51
Speaker 2
понимаю. Хорошо. Когда мы прибежим, в режиме, блядь, 

01:18:55
Speaker 1
все подорожало. Еще раз. Значит, есть на рынке цены, отличающиеся в два раза. Ты подписал контракт дорогой, да? Значит... Вот смотри, мы открываем биржу металла и видим, металл вырос, сука, на 20%. Видишь? Видишь? Вот это вот, значит, повлекло наше увеличение затрат. Мы хотим, значит, весь оставшийся металл у себя из договора исключить и включить его по номинированной цене. Что это значит? Что ты нам согласуешь цену, по которой мы это купим. Почему мы это делаем? Не от хорошей, сука, жизни. от того, что мы не хотим получить финансовые потери, правильно? Мы с тобой и так бы купили, если бы у нас на это были деньги. Мы говорим, мы не можем на этом заработать. 

01:19:45
Speaker 2
вообще никак. Для нас это... Заказчик тебе говорит, а что ты раньше не купил, когда цена. 

01:19:50
Speaker 1
была низкая? Окей, потому что вы не дали нам механизмов, Значит, чтобы мы в. 

01:20:00
Speaker 2
контракт заложили любую, значит... А, это отложенная история, то есть купить-то мы должны за 100 рублей, а тебе мы это за 100 рублей сразу продать, как купили, 

01:20:10
Speaker 1
не можем. Или можем? Можем, конечно. Вопрос не в этом вообще. Это вопрос, значит, в том, что мы с тобой не должны нести риск. Вот о чем здесь спич. Мы сейчас поставили договор, и ценник материалов пизданул в два раза. Ну просто взял, вот так было, мы это с тобой наблюдали. Мы такие говорим, чувак, слушай, мы не можем, он такой, это ваши коммерческие риски. 

01:20:43
Speaker 2
пошли нахуй. Не-не, он даже по-другому скажет, я тебе аванс дал, что ты сразу. 

01:20:47
Speaker 1
не купил? Да это может быть вообще, блин, прикинь, ты подпишешь еще там, не знаю, аванс получишь, это в день, блин, получение. 

01:20:55
Speaker 2
аванса произойдет. Надо было покупать сразу, надо было резервировать, надо было. 

01:21:08
Speaker 1
что-то делать. Нет, невозможно, невозможно. Еще раз, значит, что я сказал, когда мы утаптывались в грязь просто, конкурируя с говном? на этом конкурсе, что мы должны хоть как-то отыграться в договоре. Ну потому что, Влад, блядь, значит, ты устраиваешь дебильные конкурсы, ты сам, блядь, завешиваешь кусок говна, который ни хуя не считает и не закладывается на риски, а потом ты должен подписать, сука, кабальный контракт, который, значит, тоже риски все на тебя. Да потому что это твой, сука, ебаный тендер, это, блядь, следствие того, что у тебя договор должен быть в. 

01:21:47
Speaker 2
сторону подрядчика. Давай вот приземлённо посмотрим на это. Мы сейчас делаем попытку включения механизма в договор. И у нас два варианта развития событий. С 90% вероятность нам говорят. 

01:22:03
Speaker 1
просто нет. Ну. 

01:22:04
Speaker 2
и что? 

01:22:04
Speaker 1
Пошёл. 

01:22:05
Speaker 2
нахуй. Хорошо. И 10% что может. 

01:22:07
Speaker 1
быть да. Хорошо. Всё. Меня устраивает. 

01:22:12
Speaker 2
такой разговор. А в результате-то что мы имеем? Мы не имеем. 

01:22:17
Speaker 1
этого механизма. Мы попытаемся. Я при тебе это говорил с вами. 

01:22:27
Speaker 2
или отдельно? Ну ничего, это. 

01:22:30
Speaker 1
все разговоры. Я понимаю, но я обязательно скажу, что я говорил тебе, что мне нужна разумная методика в случае наступления ни у меня, ни у тебя в РФ. Пиздеца на рынке материалов, да? Как-то меня от этого спасти? Значит, разумный механизм, то, что я не успел купить, исключить у меня из договора, купить самостоятельно или купить по номинированной цене. Разумный, разумный. Блин, ну скажет, нет, не хочу, не могу, липа наругает, ну все, тогда не включаем, все нормально. И да, и риск остаётся, всё точно. Другие методы... Это. 
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